
参加者から絶賛の嵐！

保険の熱血先生、実務に役立つ授業を展開

【来店型保険ショップ】を全国に約180店舗展開する(株)ライフプラザホールディングスが行う、銀行との保険窓口販

売提携事業「銀行アライアンス」により、当社から伊予銀行へ出向中の竹下武徳が、松山大学にて講師を務めまし
た。

株式会社ライフプラザホールディングス
■本社所在地 ：東京都渋谷区神宮前5-52-2 青山オーバルビル3階
■代表者 ：代表取締役社長 今野 則夫 （こんの のりお）
■設立 ：1995年4月
■資本金/グループ人員 ：6億2000万円 / 1,370名 （グループ連結）
■グループ会社 ：株式会社ライフプラザパートナーズ
■展開店舗 ：ほけんの窓口、みんなの保険プラザ、ほけんの専門店 （2010年11月1日現在）

＜本件に関するお問い合わせ先＞ 広報：鍵和田/中道
Tel：03-5464-2485 Email：PR@lifeplaza.co.jp

“保険の専門家として、学問としてではなく実践的な保険の話を”

昨今の金融問題はもはや専門的な分野にとどまらず、消費者に直結した問題となってき
ています。そんな現代社会の中で賢く生きるため、日常生活に役立つ講義内容を展開す
る松山大学の生涯学習事業。
その中の1つ、今月15日(月)、80名を超える参加者のもと行われた『金融講座～私たちの
生活と保険～』に、当社FP竹下武徳が登場しました！

本来ライフプランの変化によって見直すべきなのに、「難しい」「分からない」と後回しにな
りがちな保険。そんな皆さん必見の、生命保険見直しのポイントを5つに絞って解説しまし

た。また、暮らしに役立つ自動車保険・火災保険のワンポイントアドバイスなども伝授し、
保険が生活に密接にかかわっている事、賢く保険と向き合う事の大切さを伝えました。
そんな竹下の講義に対し、熱心にメモを取る参加者たちの姿が見えました。

“「良い」「悪い」ではなく、「必要か」「不要か」”
講義の最後には、

「保険が金融商品である以上、様々な“契約条件”によって保険金の支払いが決められて
います。いざというときに困る事がないように、ご自身の保険内容をご確認ください。見直
しの際には『良い』『悪い』ではなく『必要か』『不要か』という目線で冷静に判断してくださ
い。」

という熱いメッセージを参加者に投げかけました。講義後には質問者も続出し、保険に対
する関心の高さがうかがえました。

大好評の内に終了した今回の講義。今までテレビ・ラジオなどでも正しい保険の入り方・来
店型保険ショップについての啓蒙活動をしてきた竹下は、人生初授業を振り返り『大学の
教壇に立つなんて一生縁のない事だと思っていましたが、大変貴重な体験をさせていただ
きました。知らないまま、分からないまま、保険を不安に感じている松山の方々にとって、
今回の講座が少しでも役に立てばこんなに嬉しい事はありません。』と語りました。

当社はこれからもすべての人に最適な保険を届けるため、暮らしに役立つ情報を発信し
続け、地域社会貢献に寄与して参ります。
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